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Построение эффективного отдела продаж в
компании

Программа

1 день

Основные понятия менеджмента
Аудит состояния продаж в компании: цели, содержание и этапы проведения
Планирование объемов продаж: виды, методы и структура планов
Стратегия продаж компании: назначение, содержание и применение
на практике
Организация процесса продаж: необходимые условия для достижения успеха

2 день

Координация деятельности отдела продаж
Контроль выполнения задач торговым персоналом
Оценка деятельности торгового персонала
Мотивация торгового персонала
Руководитель подразделения продаж
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